
 

 

MATINALE NOUVEL ELAN 
Numéro Offre n° 15l 

 
 
 

POSTE : TECHNICO-COMMERCIAL H/F 
 

Nombre de  
poste : 1 

 Nature Contrat   

☒ CDI 

 
 

 
Description du 
poste 
 

 
Rattaché(e) au Directeur Commercial, vous intervenez sur le développement commercial à 
lʼinternational de la division Polyéthylène 

Missions  
Développer le portefeuille clients 
• Identifier de nouveaux prospects via téléphone, e-mail, salons et événements 
professionnels 
• Organiser et assurer les démonstrations techniques auprès des clients 
• Créer les supports de vente et présentations produits 
 
Concrétiser les ventes et fidéliser 
• Comprendre les besoins techniques et proposer des solutions adaptées 
• Répondre aux appels d’offres, élaborer les propositions commerciales 
• Mener les négociations jusqu’à la signature 
• Suivre et entretenir les relations clients dans une logique de partenariat long terme 
 
Suivre les projets 
• Assurer l’assistance technique post-vente 
• Gérer le suivi de commande et la facturation 
• Produire les reportings dʼactivité 
 

 
Pré requis  
 

 

☒ Diplôme : 

• Formation commerciale Bac +2/3 minimum 
☒ Obligatoire 

 
☒ Permis : 

 
☐ Obligatoire 

 
 

 

 
Profils   

Commercial 
 
• Première expérience réussie dans un environnement industriel 
• Appétence pour les environnements techniques (électronique, mécanique, machines- 
outils) 
• Anglais opérationnel , à l’écrit comme à l’oral 
• Autonomie, sens du service, goût du terrain 
 
Vous aimez voyager, convaincre, et apporter des solutions concrètes ? Ce poste est fait pour 
vous ! 
 

Jours et Horaires 
de Travail 

Temps plein 
• Déplacements fréquents à l’international (Europe) 

 
Avantage 

• Mutuelle prise en charge à 100 % par lʼemployeur 
. RTT 
 

Rémunération 
mensuelle  

 
40 à 45 K€ brut annuel selon profil + commissions 
 

Lieu (dépt) Basé à Bondoufle (91), France 

    


